地域づくり活動発掘・支援事業　申込書（産福連携事業枠）

	①申請者１

	企業・団体名
	

	
	代表者
	（役職）　　　　　　　（氏名）　　　　　　　　　　　　印

	
	業　種
	

	
	沿　革
	

	
	所在地
	

	
	電　話
	

	
	E-mail
	

	
	連絡担当者
	（役職）　　　　　　　（氏名）
（電話）　　　　　　　（E-mail）

	
	本事業での役割
	□代表者　　　　　□会計機関

	②申請者２
	企業・団体名
	

	
	代表者
	（役職）　　　　　　　（氏名）　　　　　　　　　　　　印

	
	業　種
	

	
	沿　革
	

	
	所在地
	

	
	電　話
	

	
	E-mail
	

	
	連絡担当者
	（役職）　　　　　　　（氏名）
（電話）　　　　　　　（E-mail）

	
	本事業での役割
	□代表者　　　　　□会計機関

	③申込に必要な書類
・申込書（本紙）
・活動実施計画【必須】（様式６）をお使いください
・活動スケジュール【必須】※指定様式（様式７）をお使いください
・申請者の定款・規約【必須】
・申請者の直近2期分の収支のわかるもの【必須】
・申請者の概要やパンフレットの写し【任意】
・今までの活動実績を記した資料や写真【任意】
・その他参考となる資料【任意】

	⑤本事業の情報をどこで知ったか教えてください。
・例）◯◯団体の△△さんから聞いた / はまなす財団HP / □□のメルマガ　など







（様式６）
活動実施計画（産福連携事業）

	【活動期間】2018年　　月～平成　　年　　月



【現状と課題】
①地域の現状と課題



②申請者の現状と課題
　（申請者１）



　（申請者２）



③連携に至った経緯



【活用する経営資源】
　（申請者１）



　（申請者２）



【新たな活動の内容】
①活動の具体的内容と目標



②市場・地域のニーズ


【役割と実施体制】
　（申請者１）



　（申請者２）



（その他協力者）



【収益計画】
　＜申請者１＞連携して新たに取り組む活動の収益計画
	
	１年目
(　年　月期)
	２年目
(　年　月期)
	３年目
(　年　月期)
	４年目
(　年　月期)
	５年目
(　年　月期)

	売上
	
	
	
	
	

	売上原価
	
	
	
	
	

	売上総利益
	
	
	
	
	

	販売費一般管理費
	
	
	
	
	

	営業利益
	[bookmark: _GoBack]
	
	
	
	


　
＜申請者２＞連携して新たに取り組む活動の収益計画
	
	１年目
(　年　月期)
	２年目
(　年　月期)
	３年目
(　年　月期)
	４年目
(　年　月期)
	５年目
(　年　月期)

	売上
	
	
	
	
	

	売上原価
	
	
	
	
	

	売上総利益
	
	
	
	
	

	販売費一般管理費
	
	
	
	
	

	営業利益
	
	
	
	
	












（様式７）
活動スケジュール（産福連携枠）

	活動内容
	項目
	スケジュール
	概算経費(千円)

	
	
	2018度
	2019年度
	2020年度
	2021年度
	2022年度
	

	
	
	1/四
	2/四
	3/四
	4/四
	1/四
	2/四
	3/四
	4/四
	1/四
	2/四
	3/四
	4/四
	1/四
	2/四
	3/四
	4/四
	1/四
	2/四
	3/四
	4/四
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



